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Le Bio-AmorçageLe Bio-Amorçage



Bioam Bioam est un Fondsest un Fonds
de Capital Risque (FCPR) quide Capital Risque (FCPR) qui

–– FinanceFinance les entreprises de biotechnologie les entreprises de biotechnologie
à fort potentiel de croissance, à partir deà fort potentiel de croissance, à partir de
la recherche française publique ou privéela recherche française publique ou privée

–– ApporteApporte à ces entreprises les ressources à ces entreprises les ressources
nécessaires à un développement rapidenécessaires à un développement rapide
dans un environnement concurrentieldans un environnement concurrentiel

–– AssureAssure à ses investisseurs un retour à ses investisseurs un retour
sur investissement significatifsur investissement significatif



Positionnement du Bio-AmorçagePositionnement du Bio-Amorçage
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Critères de SélectionCritères de Sélection
des Projetsdes Projets

–– Une équipe de créateurs motivée et complémentaireUne équipe de créateurs motivée et complémentaire
    Fortement impliquée dans la start-up
    Avec une véritable vision stratégique
    Et un niveau élevé de compétences scientifiques

–– Un modèle économique crédible et ambitieuxUn modèle économique crédible et ambitieux
    Un produit ou service final prometteur

     basé sur une technologie innovante et compétitive
     avec une propriété intellectuelle forte et établie
     une preuve du concept en cours d’élaboration
     un apport réel de valeur ajoutée sur le marché

    Un fort potentiel de croissance
    Et de réelles opportunités de sortie

     introduction en bourse
     acquisition ou fusion avec une société du secteur

(ex. pharmaceutique ou biotechnologique)



Qualités RequisesQualités Requises
des Entrepreneursdes Entrepreneurs

•• La capacité à travailler en équipe et à La capacité à travailler en équipe et à s’entourers’entourer
•• Le sens de la valeur de l’argentLe sens de la valeur de l’argent
•• La patience, la capacité d’écoute et l’ouvertureLa patience, la capacité d’écoute et l’ouverture

d’esprit (Les règles changent! Les entrepreneursd’esprit (Les règles changent! Les entrepreneurs
ne sont plus évalués par leurs pairs!)ne sont plus évalués par leurs pairs!)

•• La confiance tempérée par la conscience de sesLa confiance tempérée par la conscience de ses
faiblessesfaiblesses

•• La La ténacitéténacité, le pragmatisme et la capacité à réagir, le pragmatisme et la capacité à réagir
vitevite

•• La conscience que les principaux concurrentsLa conscience que les principaux concurrents
sont les autres « sont les autres « startstart--upsups » »



Processus d’EvaluationProcessus d’Evaluation
–– L’équipe de gestion du fondsL’équipe de gestion du fonds
–– Des experts externes mandatés par la Société de GestionDes experts externes mandatés par la Société de Gestion

– Personnalités choisies pour leur expertise dans le champ considéré en
évitant les conflits d’intérêts

– Evaluation sur documents et/ou réunion de confrontation
–– Le Comité d’InvestissementLe Comité d’Investissement

PlansPlans
d’affaired’affaire

ÉtudeÉtude
ApprofondieApprofondie

SoumissionSoumission
au CIau CI

Société de Gestion – BIOGESTIONSociété de Gestion – BIOGESTION

Experts ExternesExperts Externes

11èreère

SélectionSélection
22èmeème

SélectionSélection

DécisionDécision
d’Investird’Investir



Objectifs de l’InvestissementObjectifs de l’Investissement

–– Compléter la validation technologique et renforcer la propriétéCompléter la validation technologique et renforcer la propriété
intellectuelleintellectuelle

–– Réaliser les premières étapes du modèle économiqueRéaliser les premières étapes du modèle économique

–– Structurer les sociétésStructurer les sociétés
– mettre en place ou compléter l’équipe de management afin qu’elle soit

capable d’interagir avec les communautés scientifique et financière
– offrir un conseil au développement et faciliter la mise en réseau

(alliances, partenariats, investisseurs...)

–– Organiser le tour de table de financement suivantOrganiser le tour de table de financement suivant

–– Accompagner si nécessaire les 2Accompagner si nécessaire les 2ème ème et 3et 3ème ème tours de tabletours de table



Comment optimiser sesComment optimiser ses
chances de Succès ?chances de Succès ?

–– Protéger au mieux la propriété intellectuelle et avoir uneProtéger au mieux la propriété intellectuelle et avoir une
conception claire du produit finalconception claire du produit final

–– Cibler ses interlocuteurs : connaître les spécificités des fondsCibler ses interlocuteurs : connaître les spécificités des fonds
    Exemple de     Exemple de BioamBioam

– Périmètre d’investissement : fonds 100% dédié aux entreprises
de biotechnologies en création ou récemment créées
dans la santé, l’agroalimentaire et l’environnement

– Montant des souscriptions : 44 M€
– Stade d’investissement : entrée au 1er tour de table externe,
    suivi au 2e, voire au 3e tour
– Montant total investi par ligne : entre 1 et 3 M€

–– Demander un financement permettant d’atteindre des objectifsDemander un financement permettant d’atteindre des objectifs
précis qui permettront de valoriser la société au 2e tourprécis qui permettront de valoriser la société au 2e tour



wwwwww..bioambioam..frfr

12, rue La Boétie
75008 Paris
Tél :  01 58 18 60 70
Fax : 01 58 18 60 78

chantal.parpex@bioam.fr
philippe.boucheron@bioam.fr
olivier.martinez@bioam.fr
nabil.gharios@bioam.fr
delphine.hourton@bioam.fr


