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PTA ?

PLATEFORME TECHNOLOGIQUE ACADEMIQUE

e Ressources humaines spécialisees avec un savoir-faire, des
compétences pointues & specifiques,

e Matériel de pointe et techniques innovantes,

e Ouverte aux prestations de service / recherche et aux
collaborations de recherche, avec le secteur prive.

POURQUOI AUDITER 7

e Pour la compétitivité d’'un pdle : Innovations Thérapeutiques.

e Pour valoriser les PTA vers le secteur industriel
>

e Pour développer I'attractivité et I'offre des PTA.
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Entretiens ciblés
o e Approche ROC

e 2 consultants seniors
e 5 jours par PTA

5 familles de parametres
e Objectifs et subjectifs j
e Pondérés =/

115 criteres analysés
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Une analyse precise par PTA
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Valeur ajoutée

Une aide au processus de prise de decision :
- Analyse indépendante
- Base de plan de développement stratégique

e Identifier et prioriser les objectifs de valorisation
e Allocation des ressources et des budgets

— Tableau de bord : indicateur de suivi
- Base d’'un outil de gestion
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