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PLATEFORME TECHNOLOGIQUE ACADEMIQUE
� Ressources humaines spécialisées avec un savoir-faire, des 

compétences pointues & spécifiques, 
� Matériel de pointe et techniques innovantes,
� Ouverte aux prestations de service / recherche et aux 

collaborations de recherche, avec le secteur privé.

POURQUOI AUDITER ?
� Pour la compétitivité d’un pôle : Innovations Thérapeutiques.
� Pour valoriser les PTA vers le secteur industriel

� Les industriels souhaitent une lisibilité sur l'offre                         
et sur la qualité des PTA 

� Pour développer l’attractivité et l’offre des PTA.

PTA ?
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Quelle est la méthodologie                ?

5 familles de paramètres
�Objectifs et subjectifs
�Pondérés

Entretiens ciblés
�Approche ROC
�2 consultants seniors
�5 jours par PTA

Compte-rendu

115 critères analysés
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Une analyse précise par PTA

Analyse quantitative : PT 
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Illustration: un exemple de 
portefeuille de PTA diversifiées
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Une aide au processus de prise de décision :
– Analyse indépendante 
– Base de plan de développement stratégique

� Identifier et prioriser les objectifs de valorisation
� Allocation des ressources et des budgets

– Tableau de bord : indicateur de suivi
– Base d’un outil de gestion

Valeur ajoutée
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Contacts

BioClavis
� Dr. Jérôme Gabard, 

jerome.gabard@9online.fr
Tel: + 33 (0)6 07 24 85 19

BioAssociés Sarl
� Dr. Lionel Charon, MBA, Partner

lionel.charon@bioassocies.com
Tel: +33 (0)6 83 96 04 67

� Richard Cruse, MBA, Partner
richard.cruse@bioassocies.com
Tel: +33 (0)6 30 39 55 91


