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Biotech Entreprendre

= Un dispositif d'accompagnement aux
entrepreneurs en biotechnologies (sens large)

» L'aide de chefs d'entreprises du secteur (biotech,
pharma, dispositif médical, ...) et de tout secteurs

= Des préts d’honneur jusqu’a 90 k€ (en attendant
plus)

RESEAU
ENTREPRENDRE
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i Réseau Entreprendre

Des associations de chefs d’entreprises qui
accompagnent des créateurs d’entreprises
futures PME, avec des méethodes d’entreprise

® &y = 31 Associations Entreprendre
e S2 s, 2500 chefs d’entreprises bénévoles
2 ¢ " = 1500 PME accompagnées depuis 18 ans
K ® = Association Reconnue d’Utilite Publique
o @@? s
-ﬁ_@ { ¢ ¢ Valeurs : L'important, c'est la personne
S L L'éthique, c’est la gratuité

® P

L'esprit, c’est la réciprocité
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‘L Accompagnement en 3 temps

Validation Prét d’honneur Accompagnement
Aider le créateur a Apporter une « Entrainer » le a
consolider son projet contribution nouveau chef
d’entreprise financiere et son d’entreprise a son
effet de levier métier grace au
partage d’expérience
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Pourquol un accompagnement
par des chefs d’entreprises ?

= Lancer une entreprise, un projet complexe et unique,
mais avec des regles du jeu simples et connues.

Un (des) Un plan

A I dirigeant(s) d’affaires

Une techno Un produit,

Stratégie

= Le coeur de métier de RE : le partage d’expérience
= Le créateur a acces a I'expérience et aux avis d'une dizaine
de chefs d’entreprises lors de la validation
« Il profite ensuite d'un accompagnement individuel et collectif
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Les entreprises de biotech

i sont-elles differentes ?

= Modeles d'affaires spécifiques aux biotech

médicament

= Vaccin
= Modeles d'affaires non spécifiques aux biotech

services pour optimiser une étape industrielle
nouvelles technologies de mesure ou de détection
sous-traitance technologique

services informatiques

appareillages medicaux

procedes diagnostics
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Quel besoins d'accompagnement
i pour un créateur en biotech?

= Réorientation = Communication,
stratégique = Publicité,
= Internet, ...

= Management, o

= Ressources : Jl—""_C“CIue

humaines, = Fiscal, ,

= Social, ... =« Comptabilite, ...
» Trésorerie, = Situation personnelle,

= Facturation, = Risque social,

= Recouvrement, = Salaires,

= Lignes de crédits, ... = Appui familial, ...
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Le programme
Biotech Entreprendre

= Des chefs d'entreprises du secteur et d'autres
secteurs

= Un validation technique biotech
= Un accompagnement manageérial local
= Un fonds de préts d’honneur dédié en Ile de France

Validation Prét d’honneur Accompagneme%
Plutot spécifique aux Jusqu’a Individuel et collectif,
biotechs 45 k€ (national) ou ouvert a d'autres

90 k€ (région IdF) secteurs
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i Les enseignements clées

= Réseau Entreprendre : « Nous faisons de
'aide aux créateurs, pas de l'aide a la
création. »

= Nos valeurs :
« L'important, c'est la personne
= Gratuité
= Réciprocité
= Programme Biotech Entreprendre : validation
specifiqgue et accompagnement généraliste
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i Biotech Entreprendre

= Xavier Quilliet
= biotech@reseau-entreprendre.org
= 0662738372
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